Занятие 3. Стадии движения материальных и нематериальных благ в экономике
Вопросы:
1. Понятие материальные и нематериальные блага. 
Благо – это все то, что люди хотели бы присвоить, что представляет для них ценность, имеет полезность – реальную или мнимую, что человек считает важным или нужным для себя.
Примеры благ – продукты питания (хлеб, масло, мясо, молоко и т.д.), другие предметы потребления (одежда, автомобили и т.п.), определенные явления или процессы в природе (солнечный свет, вода из родника, воздух).
С учетом приведенного нами определения в особую категорию выделяются антиблага, или блага со знаком «минус». Антиблаго – это то, что люди (в нормальном состоянии) не хотели бы присвоить, что они считают вредным.
Примеры антиблаг – выхлопные газы, кислотные дожди, ураганы, шумы двигателей, магнитные бури, снежные заносы и т.д.
Как можно заметить, термин «благо» является универсальным в том смысле, что охватывает как предметы, к которым приложил руку человек (рукотворные блага), так и естественные явления и процессы в окружающем мире, не связанные с деятельностью людей.
При определении категории «благо» необходимо принять во внимание два следующих аспекта.
1. Иногда приходится выбирать не среди благ, а среди антиблаг («из двух зол выбирать меньшее»). 
2. Нет и не может быть единого мерила (что такое «хорошо» и что такое «плохо»). То, что один человек воспринимает как благо, другой может считать антиблагом. Как известно, изделия, содержащие никотин, алкоголь, наркотические и иные вещества, воздействующие на психику человека, их потребителями обычно воспринимаются как благо, а окружающими – часто как зло. В современной экономике разнообразие обращающихся в ней благ чрезвычайно велико. Поэтому блага целесообразно классифицировать по различным критериям.
На основе объектной классификации благ можно выделить следующие их виды (группы).
Материальные блага включают: естественные дары природы (земля, воздух, климат), продукты хозяйственной (производственной) деятельности людей (продукты питания, здания и сооружения, машины и оборудование и т.п.).
Нематериальные блага – это блага, воздействующие на развитие способностей человека или определяющие его статус (в частности, социальный). Одна (видимо, основная) их часть создается в непроизводственной сфере (здравоохранение, образование, искусство, кино, театр и т.д.), другая – связана преимущественно с образом (условиями) жизни конкретного человека.
С учетом этого можно выделить две подгруппы нематериальных благ: внутренние и внешние. Внутренние блага – это способности, данные данному человеку природой, которые он развивает в себе по собственной воле (голос, музыкальный слух, склонность к научной деятельности и т.д.). Внешние блага – это все то, что дает внешний мир для развития человека и удовлетворения его потребностей (репутация, деловые связи, определенное социальное положение в обществе и т.п.).
О благах первой группы обычно говорится, что они потребляются, исчезают, а о благах второй группы – что они используются и при этом постепенно изнашиваются.
Для получения недостающих потребительских благ (предметов потребления), как правило, нужны косвенные блага ( ресурсы).
Косвенные блага (ресурсы), в свою очередь, делятся на реальные (физические) и финансовые (в денежной форме).
Смысл хозяйствования часто заключается в том, чтобы ресурсы, существующие в настоящем, применить для создания благ в будущем.
Степень хранимости зависит от конкретных благ. Так, абсолютно нехранимыми являются услуги, поскольку они потребляются непосредственно в момент производства. Малохранимыми являются скоропортящиеся продукты питания (например, свежая рыба, парное мясо, молоко). Близкими к абсолютно хранимым благам являются так называемые благородные металлы (например, золото, серебро). Большая часть реальных (физических) благ обладает неполной хранимостью во времени, подвержена негативным воздействиям внешней среды. Существуют также блага, абсолютно хранимые и даже способные количественно прирастать во времени (например, деньги, ценные бумаги и другие финансовые активы).
Для многих благ существует естественный предел делимости – единичное благо, штука (одна книга, одна кассета и т.п.). Некоторые блага делимы почти абсолютно: «хлеба краюху – и ту пополам». Существуют также блага, которые крайне трудно отнести к делимым (например, пути сообщения, магистральные нефте- и газопроводы, линии электропередачи). Достаточно изъять любую его часть, разрезать «поперек» – и все благо исчезает как предмет потребления (использования). В зависимости от характера (способа) получения блага субъектами различают две их категории (группы) - экономические и неэкономические.
1. Экономические блага - это блага, которые являются объектом или результатом экономической деятельности людей, т.е. которые можно получить в количестве, ограниченном по сравнению с удовлетворяемыми потребностями. Иначе говоря, по отношению к экономическим благам в той или иной степени существует проблема редкости, обусловливающая соответствующее поведение человека - выбор в условиях ограниченных ресурсов (кондиционированный воздух, электрическое освещение, водопроводная вода).
2. Неэкономические (даровые или свободные) блага - это блага, которые предоставляются внешней средой (природой) без приложения человеком усилий. Такие блага существуют в природе «свободно» в количестве, достаточном для полного и постоянного удовлетворения определенных потребностей человека (атмосферный воздух, солнечный свет, вода в открытых водоемах и т.д.).
В зависимости от степени доступности (собственности) благ и характера их использования экономическими агентами различают следующие их виды.
1. Частные блага - это такие блага, которые доступны только одному субъекту и его использование исключает возможность потребления его другими субъектами. Примеры - зубная щетка, пара обуви, находящиеся в чьей-либо собственности. Маловероятно, чтобы кто-либо еще покусился (помимо их владельца) на их использование (потребление).
2. Общественные блага - это такие блага, доступ к которым не может быть ограничен, а их потребление может осуществляться одновременно многими субъектами. Примеры - знания, национальная безопасность. Блага «общие ресурсы» - это специфические блага, которые доступны (принадлежат) всем, но потребляются они только одним субъектом. Примеры - грибы в лесу, птицы в небе, рыба в реке. Блага «естественные монополии» - это специфические блага, доступные (принадлежащие) одному субъекту, а пользоваться им могут одновременно многие. Примеры - система кабельной сети, трубопроводные системы.
Побудительным мотивом для организации общественного производства являются потребности людей. В экономической литературе существует несколько трактовок потребностей. Наиболее распространен следующий подход: потребности человека – это состояние неудовлетворенности, или нужды, которое он стремится преодолеть. Есть и другие точки зрения – это осознанные запросы или нужды в чем-либо, это объективно необходимые условия жизни и др. Поскольку человеческие потребности разнообразны, постольку необходима их классификация по определенным признакам.
Можно выделить следующие критерии классификации:
- по значимости (первичные, или биологические, и вторичные, или социальные);
- по субъектам (индивидуальные, групповые, коллективные, общественные);
- по объектам (материальные, духовные, этические, эстетические);
- по возможности реализации (реальные, идеальные);
- по сферам деятельности (потребности в труде, общении, отдыхе и т.п.);
- по характеру удовлетворения выделяют экономические потребности (к ним относят ту часть человеческих нужд, для удовлетворения которых используются ограниченные ресурсы и необходимо производство) и неэкономические потребности (те, что могут быть удовлетворены без производства, например, потребности в воде, воздухе, солнечном свете и т.д.).
Классификацию потребностей людей с учетом стадийности общественного развития предложил американский социолог российского происхождения А. Маслоу. Ее наглядная интерпретация – в виде «пирамиды Маслоу» – имеет пять уровней. Считается, что потребности эти образуют иерархию. Только после сравнительно полного обеспечения потребностей одного уровня внимание лица, принимающего решение, переключается на потребности следующего уровня. 

2. Производство и потребление. 
Производство и потребление — это стадии единого воспроизводственного цикла, оказывающие взаимное влияние друг на друга. Но объемы производства и количество видов производимой продукции ограничены производственными ресурсами. При этом потребности людей безграничны, они растут, что порождает проблему согласования производства и потребления между собой. Нельзя потребить больше, чем произведено. Чтобы больше потреблять, нужно больше производить, иного способа нет. Если производство падает, то уменьшается и потребление. Использование запасов и импорта может только ослабить спад потребления.
Экономически несведущие люди считают, что объем потребления зависит только от доходов и цен: чем больше доходы, заработная плата и ниже цены, тем выше объем потребления товаров, но это иллюзия, кажущийся эффект. Конечно, если у одного человека много денег или он обладает возможность купить товар по более низкой цене, то и потребить такой человек может больше. Но если взять общество в целом, то кому-то другому достанется меньше. Общий объем потребления не может быть больше количества производимых товаров.
К примеру, по оценке Белстата на 0L0L2024 было 9 млн. 156 тыс. постоянных жителей. Общий годовой объем производства мяса за год составил 1,583 млн. т. Значит, в расчете на одного жителя производится около 17,3 кг мяса в год, или 1,44 кг в месяц, что составляет среднедушевое потребление (вне зависимости от доходов населения и цены на мясо). Что произойдет, если человек с большими доходами или по низким ценам купит не 1,44, а 2,88 кг мяса в месяц? Только то, что кому-то другому достанется на 1,44 кг мяса меньше. Нельзя увеличить потребление мяса, повышая доходы или снижая цены на него, оно будет все равно находиться на том же уровне до тех пор, пока будет производиться только 1,6 млн тонн в год. Если будет производиться 3,2 млн тонн в год, тогда и потребление станет вдвое больше (при условии, что будет спрос на этот продукт).
В разных экономических системах взаимодействие производителей и потребителей различно, оно зависит от насыщенности рынка товарами и степени монополизации производства. В централизованной экономике, где должно производиться предусмотренное планом количество товаров, в действительности наблюдается иная картина. Так как эффективность производства низкая, то планы не выполняются, а производитель не заинтересован в удовлетворении потребностей потребителя, то наблюдается дефицит товаров. В подобных условиях потребитель целиком зависит от производителя и возникает так называемый «диктат производителя».
В рыночной экономике цены выравнивают спрос и предложение на товары и услуги, благодаря чему производители и потребители становятся равнозависимыми друг от друга. Этому способствует и конкуренция между производителями. Если какой-либо производитель не станет удовлетворять запросы потребителя, то потребитель обратится к другому производителю. Воздействие потребителей на производителей в условиях конкуренции и свободного рынка столь велико, что иногда даже говорят о «диктате потребителя».

3. Стадии движения общественного продукта. 
Стадии движения общественного продукта:
производство – процесс создания материальных и нематериальных благ, необходимых для удовлетворения различных общественных потребностей, где происходит соединение факторов производства – труд, капитал, земля и предпринимательская способность. Понятие «производство» в обыденном состоянии ассоциируется с процессом изготовления, создания определенных материальных благ, однако в экономике имеет более широкое содержание. Экономисты под производством понимают любую деятельность по использованию ресурсов, включая ресурсы самого человека, для получения осязаемых и неосязаемых благ. Теория производства изучает соотношение между количеством применяемых ресурсов и объемом выпуска. Методологическая теория производства во многом симметрична теория потребления. Отличие состоит в том, что основные ее категории имеют объективную природу и могут быть измерены в определенных единицах меры;
распределение – стадия общественного производства, на которой определяется доля каждого участника в произведенном продукте;
обмен – обеспечение непрерывной связи производства. Продукт для себя – натуральное хозяйство. Продукт для обмена – торговое хозяйство (деньги);
потребление – использование продукта в процессе удовлетворения потребностей. Потребление генерирует потребность, важность которой гораздо шире и глубже роли полезности. Суть категории «потребность» состоит в экономическом мотиве человека, возникающем из необходимости или желания потреблять различные материальные и духовные богатства. Желание потреблять какую-либо продукцию или услугу имеет различную степень интенсивности. Однако выразить потребность количественно не представляется. Речь идет об «интенсивной» величине, которая может восприниматься лишь в понятиях «меньше» или «больше».
Предпосылки потребительского поведения можно сформулировать следующим образом:
потребители обладают четким представлением о своих предпочтениях и всегда большее предпочитают меньшему;
потребители действуют рационально;
потребители точно знают уровень своих доходов;
выбор потребителей ограничен их доходами и временем.
Теория потребительского поведения объясняет, как покупатели тратят свой доход с целью максимизации собственных потребностей. Данная теория показывает, как на выбор потребителя влияют цены, доход, предпочтения.
Теория потребительского поведения исходит из того, что имеющие выбор покупатели ведут себя рационально. Покупатели всегда выбирают набор, максимально удовлетворяющий их предпочтения при данных ограничениях на доходы и розничные цены. Рациональность означает, что потребители никогда не откажутся от набора товаров, которые могут приобрести, если эти наборы принесут им наибольшее удовлетворение. Конечно, потребители могут действовать и по другой, нетрадиционной системе. Но не отдельные покупатели, а их совокупность имеют тенденцию поступать рационально. Данная тенденция позволяет анализировать поведение потребителей с учетом предположения о рациональности их поведения. 

4. Виды экономической деятельности в Республике Беларусь.
Экономическая деятельность - совокупность действий на разных уровнях хозяйствования, в результате которых люди удовлетворяют свои потребности посредством производства и обмена материальными благами и услугами.
Вид экономической деятельности определяется как процесс, когда материальные ресурсы, оборудование, труд, технология сочетаются таким образом, что это приводит к получению однородного набора продуктов. Экономическая деятельность характеризуется вложением ресурсов, производственным процессом и выпуском продуктов. Продукт, полученный в результате такой деятельности, может передаваться или продаваться другим единицам, переводиться в запасы или использоваться производственными единицами для собственного конечного потребления.
Сельское, лесное и рыбное хозяйство. Горнодобывающая промышленность. Обрабатывающая промышленность. Снабжение электроэнергией, газом, паром, горячей водой и кондиционированным воздухом. Водоснабжение; сбор, обработка и удаление отходов, деятельность по ликвидации загрязнений. Строительство. Оптовая и розничная торговля; ремонт автомобилей и мотоциклов. Транспортная деятельность, складирование, почтовая и курьерская деятельность. Услуги по временному проживанию и питанию. Информация и связь. Финансовая и страховая деятельность. Операции с недвижимым имуществом. Профессиональная, научная и техническая деятельность. Деятельность в сфере административных и вспомогательных услуг. Государственное управление. Образование. Здравоохранение и социальные услуги. Творчество, спорт, развлечения и отдых. Предоставление прочих видов услуг. Деятельность частных домашних хозяйств, нанимающих домашнюю прислугу и производящих товары и услуги для собственного потребления. Деятельность экстерриториальных организаций и органов. Это малая часть видов экономической деятельности, разрешенной в Республике Беларусь согласно общегосударственного классификатора (ОКЭД).
Общегосударственный классификатор видов экономической деятельности (ОКЭД) является составной частью Единой системы классификации и кодирования технико-экономической и социальной информации (ЕСКК ТЭСИ) Республики Беларусь.
В основу разработки ОКЭД положен классификатор видов экономической деятельности Европейского союза (КДЕС).
ОКЭД предназначен для классификации юридических лиц, их структурных подразделений и индивидуальных предпринимателей в соответствии с выполняемыми ими видами хозяйственной деятельности и создания основы для подготовки статистических данных о результатах производства, затратах на производство, формировании капитала, финансовых операциях и т. п.
Классификация видов деятельности выполнена по иерархической системе с пятью уровнями классификации (секции, разделы, группы, классы, подклассы).
На ряду с ОКЭД в РБ продолжает действовать Общесоюзный Классификатор Отраслей Народного Хозяйства (ОКОНХ), в котором все отрасли экономики подразделены на 2 группы:
1. Отрасли по производству товаров (промышленность, сельское хозяйство, строительство, лесной хозяйства, прочие виды деятельности по производству товаров).
2. Отрасли по производству услуг (транспорт, связь, ЖКХ, образование, здравоохранение).
Национальная экономика - это исторически сложившаяся система общественного воспроизводства в определенных территориальных границах, включающая все отрасли, виды деятельности, территориальные комплексы, объединенные системой общественного разделения и кооперации труда (общественным трудом).
Как наука национальная экономика имеет собственный объект, предмет исследования. Объектом исследования выступает экономика страны в масштабе государства. Предметом – закономерность функционирования и развития хозяйственной системы, ее элементов, потенциалов, механизмов.
Характерные черты и условия функционирования национальной экономики:
1) суверенитет нации и государства;
2) территориальная целостность;
3) единство экономического пространства и юридической среды;
4) общность характера хозяйственных институтов, включая институт собственности;
5) наличие единого платежного средства — национальной денежной единицы и целостной финансовой системы;
6) развитость внутреннего рынка и стабильность внешнеэкономических и геополитических отношений;
7) эффективные гарантии независимого распоряжения и приумножения национального богатства в интересах повышения благосостояния нации.
По уровням функционирования и управления национальная экономика подразделяется на:
· макроуровень (экономика в целом),
· мезоуровень (отрасли, регионы)
· микроуровень (предприятия и фирмы, домашние хозяйства).
Приоритетные направления промышленной политики Республики Беларусь.
К приоритетным относятся базовые отрасли, производящие инвестиционные ресурсы. В мировой практике предпочтение всегда отдавалось перераспределению ресурсов в пользу машиностроению как основного инвестиционного сектора экономики. Например, в качестве национального отраслевого приоритета может рассматриваться реорганизация на новой технологической базе сегмента машиностроения, производящего средства производства для технического перевооружения приоритетных предприятий и создания новых производств. Тем самым обеспечивается выпуск инвестиционных производственных ресурсов, отвечающих мировым стандартам.


Задание 1. Изучить теоретический материал, подготовить конспект.
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